
 

 

 

 

Central Fluidsystems Sp. z o.o. jest jednym z ponad 200 autoryzowanych centrów sprzedaży i  serwisu Swagelok 
Company, Solon, Ohio (USA) działających na całym świecie.   
 
Dzięki naszym oddziałom we Wrocławiu (PL), Pilznie (CZ) i Bratysławie (SK) zapewniamy obsługę na miejscu 
klientom w Polsce, Czechach i na Słowacji, oferując pełną gamę sprawdzonych na całym świecie produktów i 
systemów dla układów przepływowych. Dzięki nowym innowacyjnym produktom dostosowanym do potrzeb 
klienta, rozwiązaniom systemowym i szerokiemu pakietowi usług, tworzymy wartość dodaną dla największych 
firm działających w  przemyśle chemicznym i petrochemicznym, czystej energii (H2, CNG/LNG), energetyce, 
przemyśle naftowym i gazowym, transporcie i przemyśle półprzewodników.   
 
Nasza firma i nasze relacje biznesowe opierają się na podstawowych wartościach, które kierują naszymi 
codziennymi działaniami. Wartości te napędzają nas do ciągłego doskonalenia się z korzyścią dla naszych 
klientów.   
  
Do naszego zespołu sprzedaży poszukujemy:  

Specjalisty ds. marketingu (m/k) 
Masz doświadczenie i chcesz się dalej rozwijać?  

Zostań niezbędnym członkiem naszego zespołu. 

 

Twoje zadania  

• Przygotowywanie, wdrażanie i ocena strategii i planów marketingowych firmy;  

• przygotowywanie i ocena skuteczności kampanii marketingowych;  

• wykorzystywanie i edytowanie materiałów marketingowych produkowanych przez Swagelok oraz 

przekazywanie ich za pośrednictwem różnych kanałów komunikacji (strona internetowa, LinkedIn, 

webinaria, e-maile, dokumenty drukowane, konferencje, targi itp;)  

• przygotowywanie nowych treści marketingowych zgodnie z wymaganiami;   

• wykorzystywanie strategii i narzędzi marketingowych do generowania nowych transakcji (lead 

generation);  

• planowanie i organizowanie udziału w konferencjach i targach branżowych  

• rozwój i optymalizacja kanałów marketingowych firmy (strona internetowa, LinkedIn, YouTube itp.);  

• ścisła współpraca ze wszystkimi działami, w tym z kierownictwem firmy;  

• odpowiedzialność za współpracę i komunikację z zewnętrznymi agencjami i dostawcami;  

• Stałe pogłębianie wiedzy na temat produktów i usług firmy;  

• Projektowanie własnego rozwoju i szkoleń;  

• Regularne raportowanie; 

 



Oczekujemy  

• Co najmniej 2-letniego doświadczenia na podobnym stanowisku (szansa również dla wysoce 

zmotywowanych i zorientowanych na cel absolwentów);   

• Pomyślnego ukończenia studiów licencjackich w zakresie komunikacji marketingowej, ekonomii lub 

porównywalnych dziedzin;  

• Znajomość środowiska B2B i zarządzania relacjami z klientami;  

• Znajomość nowoczesnych narzędzi marketingowych i ich efektywnego wykorzystania;  

• Wysoki nacisk na jakość, orientacja na klienta;  

• Doskonała komunikacja ustna i pisemna oraz umiejętności prezentacji;  

• Podstawowe myślenie techniczne, kreatywność, innowacyjność;  

• Biegła znajomość języka angielskiego w mowie i piśmie; 

• Doskonałe umiejętności obsługi komputera (Word, Excel, PowerPoint, Outlook, Teams);  

• Dobra znajomość i doświadczenie w pracy w systemach zarządzania treścią stron internetowych;   

• Podstawowa znajomość Adobe InDesign, Photoshop, itp.; znajmość CRM będzie dodatkowym atutem;   

• Inicjatywa własna, zaangażowanie i elastyczność, umiejętności organizacyjne, uczciwość i orientacja na 

cel, umiejętność pracy w zespole;  

• Prawo jazdy kategorii B   

 

Oferujemy  

• Pracę z najwyższej jakości produktami i usługami technicznymi globalnego lidera rynku;   

• Różnorodną pracę w dynamicznym zespole z możliwością rozwoju osobistego i zawodowego;  

• Współpracę i wsparcie działu marketingu Swagelok (USA);  

• Wysokiej jakości wdrożenie i szkolenia, w tym wsparcie techniczne ze strony specjalistów ds. 

produktów i marketingu Swagelok (USA);  

• Stabilne praca na stanowisku dającym możliwość dostosowania do własnych potrzeb;  

• Motywujące wynagrodzenie finansowe współmierne do osiąganych wyników;  

• Możliwości rozwoju zawodowego w ramach firmy;  

• Rozwój osobisty i szkolenia;  

• Laptop, telefon komórkowy, bony na posiłki;   

• Program bonusowy;   

• Dodatkowy tydzień urlopu;  

• Umowa o pracę;  

• Ciekawe teambuildingi;  

• Natychmiastowy start 
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